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Сессия «Цифровое партнерство». Принципы взаимодействия телерадиокомпаний и операторов связи, телекоммуникационных предприятий. Мультимедийные платформы: новый этап для вещателей и операторов
Ю.ПРИПАЧКИН

Президент АКТР

Тема нашей дискуссии является крайне животрепещущей, крайне актуальной, учитывая предстоящее заседание Правительственной комиссии, учитывая то, что 14 декабря должен пройти конкурс на второй мультиплекс, учитывая то, что одновременно рынки развиваются и в некоторой степени живут своей жизнью. Итак, какие у нас есть вопросы? Мы, еще раз подчеркну, разделяем оценку той работы, которую проводили и проводят Минкомсвязи, Роскомнадзор, РТРС по развитию эфирного цифрового телевидения. Но при этом считаем, что эфирное цифровое телевидение является всего лишь одной из составных частей перехода на цифру в России. Наша страна слишком большая, слишком многообразная и слишком разная по регионам, по их развитию, чтобы можно было одним техническим решением обеспечить все население соответствующими услугами. При этом хотелось бы отметить, что программа развития телерадиовещания гораздо больше внимания уделяет техническим вопросам построения сети РТРС, чем вопросам стратегии развития отрасли телевизионного вещания в целом. Нам кажется, что до сих пор комплексно недостаточно проработаны вопросы правовые, технические вопросы распространения цифрового телевидения по кабельным и спутниковым сетям, вопросы развития регионального телевизионного вещания, вопросы перехода, а не параллельного вещания (подчеркну) на телевидение высокой четкости. Особенности системы распространения рекламы при наличии нескольких независимых каналов доставки телесигнала (эфир, спутник, кабель, IPTV, Интернет, отложенный просмотр и так далее). При этом мы неоднократно говорили, что переход на цифру – это не замена аналогового вещания, эфирного аналогового передатчика на цифровой, меняется вся цепочка взаимоотношений между абонентом, оператором связи, агрегатором контента или вещателем, рекламодателем, правообладателем. Все это должно быть совокупно описано в модели развития рынка с использованием различных технических решений, находящихся в ведении различных операторов. Только тогда можно говорить о том, что в государстве имеется стратегия перехода на цифровое вещание в различных форматах с использованием различных технологий. Необходимо в первую очередь для того, чтобы правильно описать законодательные процессы, необходимо договориться о единой экономической модели. Кто за что отвечает, кто будет зарабатывать деньги, кто какие договора друг с другом или с абонентами имеет в целом по рынку, после этого уже прорабатывать на основании той экономической модели, которую мы все утвердим,  законодательное обеспечение. 

При этом центральным является вопрос: для кого реализуется сейчас программа перехода на цифровое телевидение как эфирное цифровое, как развиваются рынки. И то, что сегодня господин Волин сказал, впервые от имени Минкомсвязи, что они начали пытаться разбираться, что из себя представляет рынок, это, конечно, радует. Точно также радует, что сегодня и он, и выступающие неоднократно говорили о том, что в городах сто тысяч плюс большую часть рынка занимают уже кабельные сети. Это нормально. Почему? Потому что кабельные сети решают несколько вопросов сразу. Это, конечно же, телевидение. Это, конечно же, Интернет и все, что связано с интерактивными услугами. Таким образом, кабельные сети всегда «сидят», как минимум, на двух стульях, имеют несколько источников окупаемости  капитальных затрат, которые в массе своей являются частными, в массе своей предполагают определенные инвестиционные отдачи. Развивается спутниковый сегмент. Активно, мы все знаем, как широко шагает «Триколор». Мы рады его успехам. Потому что он действительно снимает большую проблему по качеству и доступу телевизионного сигнала. Более того, та программа, которую «Триколор» объявил на ближайшие годы, строительство так называемых мелкокалиберных кабельных сетей в городах 50 000 минус и даже в городах или поселках, или деревнях, когда ставится одна коллективная антенна на базе приставки «Триколор» и дальше идет разводка по нескольким домам, это все позволяет достаточно быстро предоставлять услуги, обращу ваше внимание, без всяких бюджетных вливаний. 

Каким мы видим рынок в ближайшие годы, к 15-му году? Что мы имеем на конец 12-го года? 15 миллионов контрактов у нас, плюс 5 миллионов у «Ростелекома», у подразделения, которое не входит в Ассоциацию кабельного телевидения, потому что московское входит, а остальные нет, 10 миллионов у «Триколора». Итого примерно 30 миллионов контрактов на конец 12-го года. Еще раз подчеркну, «Триколор» объявил 1,5-2 миллиона в год в течение трех лет. Кабельные операторы тоже объявили об инвестициях серьезных, которые идут. Итого мы считаем, что еще в течение ближайших трех лет примерно порядка 10 миллионов домохозяйств дополнительно будут подключены к операторам кабельного, спутникового, IPTV и другого телевидения. Много это или мало? По разным оценкам, в стране от 44 до 50 миллионов домохозяйств. Подчеркну еще раз, что домохозяйство – это не человек, это семья. В семью приходит оператор с различными услугами, члены семьи, неважно один человек это или разные поколения, выбирают те услуги, которые им интересны, за которые будут платить деньги. Если приходит эфирное цифровое телевидение с одним мультиплексом, двумя мультиплексами, тремя мультиплексами, здесь надо понимать, с чем оно приходит. Если это «must carry», это одна ситуация. Если же будет реализовываться модель, о которой спорят много в последнее время, что неожиданно выясняется, что РТРС начинает внедрять систему адресного управления, то есть шифрование с индивидуальным приемом, индивидуальными декодерами, это, извините, уже фактически возникновение оператора платного телевидения за бюджетные деньги. С чем мы, конечно же, не согласны. Не согласны и большинство телекомпаний, потому что с чего им вдруг, оказывается, нужно платить за продукт для построения сетей, шифрования. И вообще, как будет вести себя шифрование на сетях MPEG-4 с массовым приемом, не очень понятно, не говоря уже о том, что та система, которая предполагается к внедрению, она достаточно раскрыта, по ней есть вопросы. Для нас, например, был удивителен факт, что, оказывается, уже утверждены на уровне правительства совместным соглашением между Министерством связи и РТРС требования к приставкам, где включена система шифрования. Это значит, что конкурс, который будет проводиться в декабре, он, наверно, будет уже тайным образом включать в себя помимо тех приставок, на которые согласятся победители конкурса. То есть надо заплатить 30 миллионов долларов в год за вещание по мультиплексу, а потом еще выяснить для себя, что, оказывается, будет эта система шифрования  использоваться и затраты на контент могут быть совершенно другие. Все это требует ответов. 

Мы готовы к открытой дискуссии. Думаю, что мы должны найти комплексное решение, устраивающее всех в отрасли, точно так же как и решение, связанное с региональным телевидением. Большинство операторов кабельного телевидения, с которыми я общаюсь, крайне заинтересованы в региональном вещании, чтобы оно у них было. Объясню почему. Потому что для них это конкурентное преимущество. Люди хотят смотреть региональное телевидение. Неважно, Москва это или мелкие города, это интересно. Процент населения, который хочет смотреть региональное телевидение, больше 50 % от нашей оценки совместного показа. Здесь мы еще раз вступили в дискуссию с господином Ухановым, он говорит, что некоторые операторы режут антенны и мешают эфирному распространению. На это есть несколько ответов. Действительно, есть такие прецеденты. Мы их разбираем и очень часто находим компромисс. Но при этом надо понимать очень простую вещь. Операторы связи, начиная с «Ростелекома», или такие гиганты, как «Мегафон» или «Вымпелком», который развивает свои системы, они вкладывают в создание интерактивных сетей, которые не подразумевают эфир. Многие из них купили кабельные сети на местах,  они их развивают в соответствии со своими технологиями. Исчезновение антенны – это объективная реальность. Более того, подчеркну еще раз, для нас непонятен вопрос, который требует активного совместного изучения, все-таки программа эфирного цифрового телевидения, как она объявлена или утверждена правительством, предполагает индивидуальный прием на индивидуальную эфирную антенну. Так? Так. Что дальше возникает: какие системы отношения с коллективными сетями, это вообще находится за рамками программы. Что требует, на наш взгляд, конечно же, обсуждения и принятия каких-то решений. Более того, например, то, что делает «Триколор» или операторы, строящие малогабаритные сети, когда строятся, еще раз подчеркну, маленькие сети на несколько десятков абонентов, как они вписываются в программу, кто за какие услуги будет отвечать? Если это эфирный цифровой прием, то как абоненты, которые будут получать, например, услугу от РТРС или кого-то другого, будут общаться с кем-то, когда у них будут возникать проблемы? Нет телевидения. Куда должен звонить этот человек,  в местные органы власти? Какому-то местному оператору? РТРС? Если в РТРС будет 5-7, даже 10 миллионов абонентов, раскинутых по территории России, как оно будет строить  эксплуатационную службу? За какие деньги? Кто за это должен платить? Мы должны все это знать, если оператор строит свой бизнес в расчете на период после 15-го года, вкладывает деньги и рассчитывает получать отдачу, он должен понимать, как государство будет играть на этом рынке в лице РТРС. Если это не так, если РТРС будет работать по принципу «must carry», то при чем тут система шифрования тогда? Поэтому вопрос требует дискуссии и серьезного ответа. 

Еще один интересный вопрос – это HD. Нам непонятно, почему HD-вещание рассматривается не как следующая фаза развития, которая должна быть элементарным образом в 15-м году внедрена вообще, а параллельно как некая система, которая неизвестно когда будет реализовываться. В результате российские коммерческие каналы в 15-м году уже точно будут выступать, находясь в одной линейке международных каналов, вещающих в стандарте HD. Почему не принять решение: при переходе на MPEG-4, при переходе на стандарт DVB-T2 сразу сказать: «В 15-м году все работаем в HD». Отличная перспектива, особенно для федеральных каналов. Они и так все будут работать в HD. Параллельное вещание SD, HD, на наш взгляд, недопустимо с 15-го года. Об этом надо принимать решение в рамках концепции на Правительственной комиссии, чтобы все об этом знали. 

Есть еще целый ряд технических вопросов, который я не хочу оговаривать сейчас, нужно дискутировать. Начиная с вопросов переприема сигнала, в том числе и РТРС, особенно если будет принято решение о шифровании. Все-таки неустойчивый прием на индивидуальную антенну в многоквартирных домах. У нас есть прецеденты, которые говорят, что индивидуальный прием не работает везде, что необходимо строить сети, либо договариваться с операторами. Кто будет это делать? На какие деньги? Кто за что будет в результате отвечать? Еще такой интересный вопрос, связанный с тем, что многие сетевые каналы говорят, с одной стороны, им, конечно, нужно эфирное цифровое вещание, с другой, они очень внимательно будут смотреть на экономику этого процесса, потому что даже в одной и той же группе один канал может себе позволить работать в тех экономических критериях, которые дает РТРС при проведении конкурса, а у другого нет экономики, ему проще оставаться в  стандартной схеме, по которой работают сейчас сетевые компании. Договориться с оператором сетевым, либо спутниковым, либо «Ростелеком», «Транстелеком», «Синтерра», доставить оператору последней мили и дальше с помощью оператора последней мили в тех или иных городах с использованием возможностей, еще раз повторю, кабеля. 200 тысяч плюс практически все гарантируют. Сто тысяч плюс тоже уже. А таким коммерческим компаниям интересны города  Gallup, а это 200 тысяч плюс, это реклама, реагируют только на это. Зачем ему оплачивать гигантские счета, расширять свою абонентскую базу, работая в рамках экономической модели, в которой уже сейчас работают сетевые компании. При этом даже если сейчас провести такой опрос, мне любопытно, сколько в зале людей, которые принимают телевидение, используя эфирную антенну?  Не все принимают, потому что у многих спутники, но, дай бог, 10 % присутствуют именно как абоненты, а вообще 5. Тенденция есть. Рынки будут развиваться. Спутниковые операторы будут наращивать экспансию. Кто, с кем, в каких будет отношениях - принципиальный вопрос. 

Кстати, насчет аналогового вещания еще очень интересное замечание от кабельных операторов. Я уже говорил, что если смотреть тенденции, в том числе европейские, то после отключения аналогового вещания в эфире, оно совсем не исчезает в кабельных сетях. Вы знаете, европейский опыт, например, показывает, что в Германии, Испании после отключения аналога в эфире количество абонентов кабельных сетей в течение буквально нескольких месяцев увеличилось на 20-25 % за счет того, что люди не хотят отключать аналог. А кабельные операторы распространяют аналог в своих сетях. Потому что людям не хочется менять телевизоры. Их устраивает количество каналов, качество. Переход на цифру в кабельных сетях совсем неактуален. А для операторов сохранение аналога в сетях – это вопрос расширения абонентской базы и возможность продажи этим абонентам дополнительных услуг. Хочу вас проинформировать, что большинство операторов, входящих в Ассоциацию кабельного телевидения, не планируют отключать аналоговое вещание после 15-го года, что, в общем, на рынке тоже произведет определенные изменения. 

Так что, коллеги, спектр вопросов, которые следует отразить в целевой государственной программе перехода на цифру, крайне высок. Еще раз подчеркну, наша позиция заключается в том, что это не только эфирное цифровое телевидение. Есть разные технологии, есть разные запросы населения, есть разные запросы от правообладателей, рекламодателей, все это должно быть объединено в единую программу, в единую стратегию перехода государства, учитывающую разных игроков. И только после этого можно давать ответы на те или иные вопросы, принимать те или иные законодательные решения, от отсутствия которых  в настоящее время, в общем-то, задыхаемся. Посмотрите, что такое «вещатель» в действующей редакции Гражданского кодекса. Это просто описана технология 60-х годов, это вещатель, который имеет частоту и вещает на собственной частоте. Понимаете? Отсюда возникает большое количество разных проблем и процессов, на которые мы хотели бы совместно с вещателями отвечать, совместно разрабатывать. Мы считаем, что только совместными усилиями можно построить тот рынок, где будет найдено место операторам эфирного цифрового телевидения, спутникового, кабельного, IP и так далее, и тем, конечно, кто производит продукт. Потому что мы без продукта ничего сделать не можем. А здесь требуется ответить на массу вопросов, в том числе таких крупных, как, например, проведение телеизмерений в линейке каналов, в которой стоят все подряд (федеральные, региональные, Discovery и т.д. и т.п.). Например, доля телесмотрения,  что интересует рекламодателей,  в тех сетях, где все стоит подряд, не разделено на пакеты и группы? Как формируют люди свои предпочтения? Вы знаете, что у кого есть приставка, формируют просмотр не по кнопкам (первая, вторая, третья), а по индивидуальному выбору. Фактически все мы находимся в ситуации, когда с переходом на цифру внедряется персональное телевидение. Кто за что должен платить? Вот это центральные вопросы, которые подлежат совместному решению. Никто один их решить не может. Мне кажется, мы можем совместно достичь здесь успеха. 

В.ПИНЧУК

Заместитель генерального директора РТРС

Вопросы, которые обозначил Юрий Игоревич, действительно затрагивают многих участников рынка. Переход на цифровое эфирное вещание является процессом, в котором должны участвовать и компании, и телевещатели, и операторы. Но, тем не менее, я хотел бы расставить по-другому акценты, потому что получается, что все, что делается, делается неправильно, все нужно в кабеле, спутнике и так далее. Давайте вспомним, что в России 155 тысяч населенных пунктов, если мы берем вместе с небольшими деревнями и населенными пунктами. И только лишь 164 города с населением сто тысяч плюс. И если с тех денег, которые РТРС тратит на создание сети цифрового эфирного телевидения, только 10 % идут на то, чтобы обеспечить вещанием 164 населенных пункта, там действительно получается 50 % населения без прилегающих населенных пунктов, а если взять еще и прилегающие населенные пункты, то получится еще больше зона охвата, соответственно, все оставшиеся деньги идут на то, чтобы обеспечить качественный эфирный телевизионный прием в небольших населенных пунктах. Поэтому здесь задачи, которые решает Ассоциация кабельного телевидения, и задачи, которые решает РТРС, лежат совершенно в разных плоскостях. Если в нашем случае главная задача – это обеспечить то самое цифровое равенство, ликвидировать цифровое неравенство, обеспечить, как минимум, 20 общедоступных цифровых телевизионных эфирных каналов для всех, для 97 % населения, то в случае с кабелем ситуация немножко другая. 

Также хотел бы прокомментировать те цифры, которые Юрий Игоревич называет. Мы в наших расчетах, в нашей статистике ссылаемся не на оценки, а на перепись населения. В Российской Федерации 52 миллиона домохозяйств. Соответственно здесь  не совсем правильно говорить о том, что то или иное  домохозяйство  является пользователем только кабельного телевидения. Все мы знаем, что в семье в среднем находится 2,1-2,4 телевизионных приемника. И не все они подключены к кабельному телевидению или к спутниковому телевидению. Есть даже в Москве большое количество телевизионных приемников, которые принимают непосредственно эфирный сигнал. Поэтому если  говорить о правильной статистике и о правильном распределении, то, конечно же, нужно говорить об источниках приема на конкретном телевизионном приемнике. Я не буду углубляться в  различные исследования, которые проводились, с точки зрения того, какое количество абонентов или домохозяйств является пользователем спутникового, кабельного, эфирного приема. На эту тему можно долго дискутировать. Я думаю, что здесь правда где-то посередине между разными оценками. 

Что касается второго мультиплекса, то здесь также приводится в качестве некоего совершившегося факта, что РТРС будет оператором платного телевидения. Здесь есть некоторое противоречие. С одной стороны, говорится о том, что кабель и спутник «выдавливают» эфир. С другой стороны, говорится о том, что РТРС может стать оператором платного телевидения, таким образом создавая конкуренцию кабельщикам. Но если с одной точки зрения эфир оставлять совсем не нужно, то с другой получается, что все же угроза существует. Хочу сказать, на сегодняшний момент никакого решения по поводу применения на сети эфирного телевидения системы адресного управления не принято. Тем более, если вы  посмотрите на все документы, которые касаются конкурса на второй мультиплекс, то там никакого упоминания об использовании системы адресного управления не существует. Действительно, есть поручение Правительственной комиссии, которое мы как операторы государственные отработали, мы внесли необходимые предложения с точки зрения того, каким образом, я хотел бы на этом акцентировать внимание, каким образом можно использовать сеть эфирного цифрового телевидения с точки зрения оповещения ГО и ЧС. Ни о каком дополнительном кодировании сигналов или применении данной системы кодирования на сети первого и второго мультиплексов речь не идет. Тем более, во втором мультиплексе, мне кажется, немного неправильно интерпретируются те данные, которые существуют на сегодняшний момент. В том числе, те самые требования, о которых говорил Юрий Игоревич, являются непостоянными, они являются временными. Они были сделаны лишь с одной целью: для того чтобы обкатать различные варианты оповещения населения на сети эфирного телевидения. Поэтому здесь ситуация не столь трагична, как это представлено. 

Еще несколько моментов. Предложение по переводу SD-вещания в HD. Действительно интересное предложение. В то же самое время  мы должны четко себе дать отчет в том, для какой аудитории мы работаем. Если HD-вещание на сегодняшний момент является больше премиальным предложением, то наша задача обеспечить те самые 20 цифровых эфирных каналов для 97,6 % населения России. Если мы сейчас будем переводить или даже думать о том, чтобы переводить SD в HD, то это должно быть не решение оператора, а решение вещателей. Второй момент. Если мы переводим SD в HD для того, чтобы обеспечить 20 телевизионных каналов, нам нужно значительно больше частотного ресурса, сеть будет более сложной. Естественно, услуга будет более дорогой. Я не думаю, что на сегодняшний день это своевременное решение. Рост стоимости приставки при переходе с SD на HD тоже будет существенным для львиной доли населения, для которого мы строим эфирное телевидение. 

Еще сделаю акценты на тех моментах, о которых говорил Андрей Юрьевич, генеральный директор РТРС. Сегодня перед РТРС стоят несколько ключевых задач. Это конец этого года – начало следующего. Безусловно, в планах строительство сетей эфирного приема для второго мультиплекса. Уже объявлен конкурс, 14 декабря мы получим перечень тех десяти компаний, которые будут во втором мультиплексе. Сейчас уже идет разработка системного проекта. К концу следующего года, как было сказано, мы постараемся запустить вещание второго эфирного мультиплекса в более чем полутора тысячах населенных пунктов. Это первое направление. Сейчас также идет разработка частотно-территориального плана для третьего мультиплекса, мы здесь тоже принимаем активное участие. 

Важный элемент, который сегодня прозвучал вскользь, но я бы хотел на него обратить внимание, - это отключение аналогового вещания. Если Ассоциация кабельного телевидения, операторы кабельного телевидения имеют право, безусловно, сохранить аналоговое вещание, то со стороны РТРС как эфирного вещателя мы ограничены не просто тем, что телевещатели будут нести двойные затраты. Еще существуют международные обязательства России, так называемое соглашение «Женева-06», по которому с часу ночи 17 июня 2015 года снимается защита аналогового вещания в России. Это значит, что аналоговое вещание в  300-километровой  приграничной территории России не будет иметь защиты со стороны цифрового телевидения сопредельных государств.  Мы посчитали  совместно с Роскомнадзором, что в эту зону попадает порядка 961 телевизионной станции. Как раз эти телевизионные станции попадают в ту самую рисковую зону, которая по факту возникнет 18 июня, они не будут защищены. В этом случае необходимо будет либо снижать мощность передатчиков, либо вообще отключать. Поэтому та самая программа или концепция отключения аналогового вещания, которая была представлена здесь, предполагает, учитывает и строительство первого мультиплекса, и строительство второго мультиплекса, а также те самые необходимые международные обязательства, которые Россия на себя принимала. Я думаю, что вопросов будет еще больше, поэтому позже можно будет их прокомментировать. 

И.РОСТОВ

Заместитель генерального директора ОАО «ТНТ-Телесеть»
Как всегда, вечный вопрос: кто, кому, за что платит и так далее. Вообще все очень просто в этой жизни. Припачкин говорит: «Все будут платить мне, потому что я доведу до всех свой кабель». Знаете, как с проводным телефоном. Никогда не думали, наверное, наши телефонисты, что их победит сотовый телефон, все произойдет совершенно наоборот. Тут приводился пример, что многие отключились, увеличилось кабельное потребление. У меня есть совершенно другие цифры. 25 % в Голландии отключились от кабеля. Понимаете, это такая интересная игра: кто, чего больше. На самом деле у нас страна огромная, мы прекрасно понимаем, что кабель везде не дойдет. Это совершенно точно. Все равно эфир будет превалировать. Это тоже совершенно точно, это понятная история. Вопрос в другом. Последний пример. Опять из «Акадо» нам пришло письмо: заплатите нам три миллиона рублей в месяц, тогда мы вас оставим в кабеле, если не заплатите, мы вас отключим. Ну, как всегда. То есть система выкручивания рук, шантажа, она, конечно, замечательна. Тем более нужно учесть, что мы в свое время платили кабельному оператору, чтобы он довел до абонента кабель. Потому что тогда это было необходимо, тогда мы на то были согласны. На сегодня это уже просто шантаж. Я по-другому это расценить не могу. Поэтому, господа, «must carry» для 20 каналов необходим, он будет на самом деле. Хотят кабельные операторы или не хотят, так произойдет. Раз мы имеем эфирную лицензию, мы должны быть в кабеле совершенно бесплатно, совершенно точно. По-другому быть не может. На сегодняшний день так оно и есть по большинству городов. 

Канал ТНТ нигде не платит кабельным операторам, это нормальная история. Мы изначально были эфирным вещателем. Когда пришли кабельщики, подключали, мы договаривались. Потому что важен был наш контент, они получали деньги с другого конца, с абонента за качественный большой сигнал. Это нормально. Никто против этого ничего не имеет. Господа, дайте 100 каналов, 150 каналов. Почему, интересно, кабельный оператор платит Discovery? Почему он не хочет платить отечественному вещателю? Почему хочет взять с него денег? Вот удивительная история. Давайте каждый будет заниматься своим делом. Я не хочу считать деньги в чужом кармане. Мы занимаемся контентом, мы занимаемся развитием, мы делаем хороший контент, который любит наш зритель. Мы отдаем кабельному оператору, он получает абонента, получает с него деньги. Почему он мне выставляет счета и говорит: «Если ты не заплатишь, я тебя выключу»? Что он выигрывает от этого, я понять никак не могу. В чем здесь проблема? Если у него 150 каналов в кабеле, почему он хочет выключить именно меня или получить с меня эти три миллиона рублей? Удивительная история, спланированная такая история. Мне из Уфы позвонили и говорят: «Мы тоже хотим с вас взять денег». «Я вам денег не дам. Выключайте. Давайте потом посмотрим, что из этого получится». Господа, это вообще не разговор.  И в тоже время у нас возникают такие странные коллизии раз от раза. Я не помню ни одного Конгресса НАТ, где бы не поднимали этот вопрос. В чем проблема? Вам что, денег не хватает? Или вы хотите именно нас прижать? Вообще, в чем здесь смысл? Почему мы не хотим нормально договариваться? Если у вас есть хороший контент, продавайте его, какие проблемы. Я не хочу даже возвращаться к теме, что когда-то срезали эти антенны. Нужно ставить вопрос по-другому. Давайте введем в программу, чтобы  поставили  обратно эти антенны, чтобы 20 каналов спокойно принимались вообще у каждого в каждом доме, человек мог взять со своей антенны эти 20 телевизионных каналов. Может, так нужно ставить вопрос? Но мы понимаем, что обратного пути нет, необходим какой-то консенсус в этой истории. Я не думаю, что кабельный оператор сильно разбогатеет, если он соберет деньги с вещателей, которые имеют эфирную лицензию. 

Более того, господин Припачкин говорит: «Ну, вы же платите РТРС». Да, мы платим РТРС и будем платить РТРС, и даже все знают, какую сумму будем платить РТРС за эфирное распространение. Я вас уверяю, на сегодняшний день и на завтрашний день, если нам нужно будет в каком-то регионе, мы договоримся и заплатим. Но там, где это не нужно делать, мы этого делать не будем. Будем прилагать все усилия, чтобы этого не произошло. Поэтому у меня к вещателям предложение: если происходит такое давление, я считаю, нужно объединиться всем вещателям и выйти из кабеля. Просто  собраться и сказать: «Отключайте». Если вы себя так ведете, давайте мы уйдем, а вы потом собирайте как-нибудь деньги со своих абонентов, может, у вас что-нибудь и получится. 

Поэтому этот неправильный спор не приводит ни к чему, это тупиковая история. Потому что мы прекрасно понимаем, что в стране платить и за распространение, и за кабель мы не потянем, не говоря уже о других телекомпаниях. Это вообще нереальная история. Поэтому здесь необходимо, на мой взгляд, совершенно взвешенно, нормально обсудить эту тему и решить. В конце концов, есть еще один выход, он тоже правильный, на самом деле. Нужно по законодательству решать этот вопрос. Давайте сделаем еще проще, тогда все кабельные операторы будут платить вещателю за то, что мы дадим возможность распространения в кабеле. Вы хотите этого добиться? Можно и так сделать. Это возможно сделать. Понимаете, у каждого своя цена. Непонятно, будет ли это выгодно кабелю, маленьким точно не будет выгодно. Поэтому сегодняшняя ситуация - «must carry», когда в принципе всех все устраивает. Раскачивать лодку, тем более сейчас, когда много непонятных вещей, я не считаю необходимым. Я считаю, очень много коллег ко мне присоединятся, нужно сохранить «статус кво», вообще неправильно брать и с абонента деньги,  и с вещателя.  На мой взгляд, это несправедливо даже по нашим российским понятиям. 

Ю.ПРИПАЧКИН

Я должен ответить... Я являюсь президентом Ассоциации кабельного телевидения. К деятельности «Акадо» я давно уже не имею отношения. У меня есть старший партнер, который определяет все движения. Я лично, как профессионал в этой области, не поддерживаю стремление менеджмента «Акадо» сейчас взять деньги с каналов «must carry». Это первая моя позиция. Вторая позиция: я за «must carry». Наша борьба с тем, что есть идея шифрования этих каналов РТРС, она является общей с вами борьбой. Это второе. И третье, еще раз, кто кому за что платит. Та проблема, которая уже много лет обсуждается и не нашла никакого решения, отражения. Мы за то, чтобы совместно сформировать понятную экономическую модель внедрения цифры с использованием различных технологий, утвердить ее и после этого законодательно прописать. Вот и вся наша позиция. Поэтому я противоречий никаких не вижу. Я прошу всуе меня в этом плане не упоминать, а если упоминать, то только как позицию АКТР. Потому что позиция АКТР публична, мы ее выражали в различных письмах, в различных инстанциях. Боремся только с тем, что РТРС становится оператором  платномого телевидения, должны все это знать. Если это «must carry», если это 20 каналов мультиплекса эфирного цифрового телевидения, милости просим. Мы не боимся никакой конкуренции со стороны эфирного телевидения. Опыт в мире действительно разный. Вот и все. Еще раз подчеркну, что мы за то, чтобы развивались различные цифровые контенты. 

И.МИШИН

Вице-президент НАТ, руководитель A-ONE Music Media Inc.
У меня ремарка-вопрос. Во-первых, я посмею сейчас предположить и ответить Игорю Ростову на предмет, почему именно ТНТ или какие-нибудь другие популярные кабельные каналы вдруг начинают просить платить… Просто мы пытаемся одну проблему вроде как решить, воевать за нее, при этом как-то молчаливо, то ли от непонимания, то ли все понимают, но вслух не формулируют, что произойдет другая проблема. Сегодня много разных телевидений, не только эфирных, в нашей стране. Аудитория на сегодняшний день зачастую более благодарна за просмотр неэфирных каналов, потому что она получает зачастую более интересующий, правильный, интересный контент при минимальном присутствии рекламы и при прочих прелестях, которые дают сегодня тематические спутниковые каналы. У меня вопрос, может быть, к Юрию Игоревичу или Эдуарду Михайловичу, который формирует позицию НАТ по поводу инициатив и так далее. Что произойдет? Будет «must carry», 20 эфирных каналов не должны будут платить кабельным операторам, решили законодательно. У меня простой вопрос. А свои затраты, свою рентабельность, свое желание жить красиво и денег акционерам приносить, эти кабельные операторы на чьи плечи в этом случае переложат? Как вы думаете? Тут же это все упадет на неэфирные каналы, которые являются тоже телевидением в нашей стране. Тем самым сформируется другая проблема. То есть мы решаем одну - «must carry», получаем проблему другую. Более того, на сегодняшний день происходит достаточно варварское отношение к основным российским каналам, которые являются каналами-движками при пакетах. То есть усиленно происходит их насильственное перемещение в цифровые пакеты, чтобы они стимулировали подключение аудитории к цифровым пакетам. Безусловно, аудитория 20 эфирных каналов на сегодняшний день и значение этой аудитории в интересах государства, наверное, более существенно и велико, чем аудитория тематических каналов, с точки зрения  государственных интересов, социально-политических интересов, которые реализуются через телевидение и так далее. Безусловно, так. Но, тем не менее, это некое единое телевизионное пространство. На сегодняшний день мы не имеем пока официальных замеров, все эти замеры носят неофициальный характер, но тенденцию мы все равно понимаем. Что если сегодня, например, посмотреть долю в телесмотрении эфирных и неэфирных каналов по тем домохозяйствам, которые имеют возможность принимать 50 и больше каналов, среди которых 20 эфирных, то там зачастую эфирные каналы уже далеко не имеют тех позиций, которые они имеют в среднем по стране по замерам  Gallup. Вы понимаете? На сегодняшний день, с точки зрения рядового зрителя, присутствие телеканала СТС и ТНТ в пакете или отсутствие какого-нибудь из тематических, это еще большой вопрос, на что он согласится. На отсутствие тематических или присутствие обязательных эфирных «must carry». В принципе, без единой законодательной регулирующей политики во взаимоотношениях всех вещателей, не только эфирных, но и кабельно-спутниковых, без осмысления целиком, решать вопрос по «must carry» – это значит точно генерировать очередную тяжелую проблему, которую задним числом решать будет очень тяжело. Поэтому я просто призываю к некоему здравому смыслу и простой логике. Ответьте, пожалуйста, на вопрос. 20 каналов «must carry» не платят, за счет кого кабельные операторы развиваются в этом случае? За счет дотаций государства?...

Сегодняшняя ситуация, в течение 12-го года  меняется по каждому каналу отдельно. Все тематические каналы начинают получать предложения о все большем и большем повышении цены и выключении из аналоговых пакетов. Тенденция 11-12-го годов идет только к этому. Уже все началось. Потому что, я так думаю, кабельные операторы отчасти предполагают, что, возможно, все-таки история с «must carry» будет реализована. Они просто к ней заранее готовятся, с точки зрения возможных источников дохода, не работают в этом смысле в первую очередь с абонентами, а работают с реальными компаниями, которые грузят им контент. Зачастую не хуже, чем контент эфирных каналов, а, может быть, даже и лучше.

Е.УХАНОВ

Председатель совета директоров ТК «Северодвинское телевидение»
Я хотел бы, чтобы мы вели обсуждение в профессиональном плане. Что это означает? Это значит, что увещевания «да ты же неправильно поступаешь, зарабатывая больше денег для своих акционеров» - это несерьезно. Мы должны с вами ориентироваться на то, что мы работаем в тех правилах, которые существуют, и изменять их таким образом, чтобы не увещевания были, а просто следование правилам. Я как инвестор хочу просто понять, если государственное регулирование предписывает, что «да» - я буду платить, желательно прогнозируемые суммы, я дальше решаю, развивать мне канал, не развивать мне канал. Если другой хозяйствующий субъект, кабельный оператор, из-за того, что у меня замечательный канал, будет мне платить деньги, а другой канал, который не очень замечательный, например, занимается какими-то продажами, он наоборот согласен заплатить кабельному оператору. Но это должно быть прописано регулятором. Чтобы субъекты на рынке могли в этом правовом поле в соответствии с законом договариваться. Увещевать, что ты неправ… Уговорил господина Припачкина, он хороший человек, он согласился. Акционеры на его место поставили другого человека, он откажется. Это несерьезно. Нужны четкие правила игры. Давайте этого добиваться.

Н.ВИЛКОВА

Генеральный директор ЗАО МНИТИ, президент Ассоциации АРПАТ
Я хочу поблагодарить Марка Иосифовича за очень интересный доклад. Мы здесь практически увидели дорожную карту, куда будут развиваться в ближайшее время технологии, куда нам, промышленности, приложить свои руки…

Я представляю как раз ту часть, которая занимается технологиями, которая создает как передающую, так и приемную часть. Поэтому ассоциация, от лица которой я выступаю, это Ассоциация производителей приемо-передающей аппаратуры.  Я  хотела бы рассказать о тех новых инновационных технологиях, которые созданы уже промышленностью, которые, я думаю, нужно внедрять в нашу жизнь. В последнее время телевидение развивается очень быстрыми темпами. Сейчас в принципе кардинально меняется жизнь, благодаря стремительному развитию технологий  и  средств массовой информации. Это электронные технологии, это компьютеры. Чтобы телевидению быть на том же уровне, на котором оно было, нужно использовать новые технологии, идти впереди. 

Хочу рассказать, какие технологии были созданы в промышленности за последние 2-3 года. Был создан выбор оптимальной архитектуры магистральной сети трансляции общероссийских каналов. Это система распределения мультиплексирования, которая обеспечивает региональные рекламные вставки наиболее экономичным способом. Об этом сегодня говорили. Эта идея начата и разрабатывается специалистами еще с 2008 года. В Тверском РТПЦ были проведены натурные испытания. В 10-ом году демонстрировались испытания2008 года.в  года.стремительномунь. е пути развития






















































 повторно. По инициативе «Первого канала» была создана рабочая группа. В принципе, получила одобрение того, что было сделано. Второе инновационное решение: раньше телевизор был просто черным ящиком, теперь телевизор является совершенно новым устройством, которое дает невероятные возможности пользователю. Переход к разработке и производству smart-телевизоров вообще меняет основы телевизионного вещания. Сегодня основой модели традиционного телевизионного вещания является положение о том, что связь между производителями контента и телезрителями осуществляется посредством вещательных компаний или операторов сетей кабельного телевидения. Однако технология smart TV радикально меняет существующее положение дел, так как обеспечивает зрителей принципиально новой возможностью получать прямой доступ к интересующему их контенту без участия посредников. Поэтому телевизоры smart TV уже сейчас можно рассматривать как реальную альтернативу кабельному телевидению, так как его абонентам помимо достаточно обширного и актуального контента обеспечат еще и полноценный сервис. Тем более, что для стимулирования населения к покупке smart-телевизоров их изготовители стали осуществлять поддержку аппаратуры smart TV с помощью собственных медиапорталов с широким использованием специализированных программ и виджетов. Более того, предлагается простое, недорогое технологическое решение на основе мини-ППК с операционной системой. Сейчас уже у населения 20 миллионов жидкокристаллических или плазменных телевизоров. Привлекательность реализации проекта для телевизионных компаний заключается в том, что технология smart-платформы позволяет легко организовать для зрителей обратную связь с телецентром, что крайне важно для выявления зрительских предпочтений. Создание телекомпаниями собственных smart-порталов, к которым можно будет подключать не только владельцев умных телевизоров, но и послать сообщение со смартфонов и планшетных компьютеров, без сомнения сможет способствовать возврату части активной аудитории к телевизионному экрану. 

Еще одно из новшеств. Разработана новая система условного доступа «Роскрипт» в соответствии с ГОСТом 28147. Система предназначена для работы в любой транспортной среде телевизионного вещания, в первую очередь для защиты спутникового распределительного участка, являющегося составной частью цифрового тракта, и предотвращения приема сигналов программ первого мультиплекса или некоторых из этих программ за пределами территории России. ЗАО «МНИТИ» разработало новый так называемый народный телевизор, который будет принимать сигнал в стандарте DVB-T2, отличающийся высокой надежностью работы и низкой стоимостью. Примерная стоимость - семь тысяч рублей. Его внедрение в производство будет осуществляться в регионах при содействии местных властей. Выпуск дешевого цифрового телевизора будет доступен абсолютному большинству потенциальных покупателей. Ускорит смену устаревшего парка приемников, в определенной степени сократит сроки одновременного аналогового и цифрового вещания, а также будет способствовать сохранению, а возможно и увеличению численности телеаудитории. Я хочу сказать, что уже разрабатывается еще одна его версия. Это умный телевизор, который будет стоить совсем ненамного дороже, где-то на тысячу рублей. Это, еще раз говорю, будет вторым телевизором, третьим, а может быть и единственным. Конечно, будет продаваться все, любые приставки. Население будет выбирать, что покупать. Мы здесь можем только фантазировать, а население будет выбирать, что ему покупать: приставки, телевизоры или другие вещи… 

То, что интересует зрителя, - обеспечение его потребностей. В модуле, как мы уже говорим - у нас база компонентная, развивается не очень высокими темпами. Но впервые в отечественной практике разработана микросхема декодера для цифровой приставки. То есть это уже наш отечественный декодер, который будет заменять китайский. На базе этой микросхемы создан образец цифровой телевизионной приставки, которая обеспечит прием программ как стандартного качества, так и высокой четкости. Программное обеспечение цифровой телевизионной приставки представляет собой прототип полного комплекта программного обеспечения ресивера цифрового телевидения. Производители передающих устройств – это «Март», «Триада» - в сжатые сроки без остановки поставок передатчиков сумели перейти со стандарта Т на стандарт Т2. Я хочу сказать, что передатчики выпускают блестящие. Очень жалко, что передатчики большой мощности не покупаются РТРС. Они не хуже западных, они экономичнее. Они потом будут использоваться РТРС, и не надо будет платить валюту за командировки, за комплектующие, где мы знаем, 2-3 года - и там все меняется. Сейчас на выставке представлена нашими фирмами прекрасная аппаратура. В настоящее время указанные предприятия ведут интенсивные работы по повышению КПД транзисторов и передающих устройств. НПП «Исток» совместно с институтом ведет работу по созданию мощного передающего устройства на электровакуумном приборе «Эстрон» с промышленным КПД более 35 %. 

Значительным резервом повышения привлекательности цифрового телевизионного вещания может стать предоставление права новых услуг, реализуемых в современных телевизорах. В первую очередь организация вещания телевидения высокой четкости, телескопического телевидения и многоканального звукового сопровождения. Для этого мы предлагаем с участием представителей промышленности организовать на основе уже действующей сети Т2 пилотный проект – вещание HDTV с цифровым звуком 5.1. При этом мы готовы организовать у себя в институте экспериментальный стенд для обработки на макете сети Т2 технологии приема и передачи многоканального цифрового звука, о чем достигнута предварительная договоренность с представителями компаний. Значимым проектом, который мы готовы предложить вещательному сообществу для совместной реализации, является разработка системы эфирного цифрового телескопического вещания 2D с 3D. Мы уже на предыдущей выставке показали реализацию этого проекта. Только сейчас, когда была выставка на Западе, они показали то, что мы показывали уже год назад. Никто не обратил внимания на эти новые технологии, которые разработаны нашими институтами, и применили их у себя. Несмотря ни на что, у нас очень умные инженеры. Надо то, что у нас разработано, смело внедрять в повседневной жизни. Тогда мы не будем плестись где-то, а идти впереди. Надо не догонять, а перегонять то, что есть. Я считаю, что у нас для этого есть все. 

Мне думается, нужно возобновить систему РТРС, когда со специалистом обсуждают все вопросы, которые сегодня возникают при переходе на цифровой формат вещания. Они будут. Сегодня уже говорили о том, что нарушены на домах коллективные антенны. Их практически разрушили, их нет. Какую бы вы прекрасную приставку не сделали, какую бы прекрасную сеть не построили, если мы не возобновим по всей стране сеть антенн, которая будет до каждого абонента доводить сигнал, это будет проблема. Не будет видно ни «Первый канал», ни «Второй», ни другие каналы. Это проблема, которую нужно тоже совместно решать. Те организации, которые у нас сейчас занимаются коммунальными услугами, никогда не будут заниматься антеннами. Никогда. Поэтому это задача и местных компаний в регионах, и губернаторов, на всех уровнях. Я не хочу сегодня никого критиковать, в принципе мы общаемся и с РТРС, общаемся и с Минкомсвязью, и с коллегами и высказываем все пожелания. Это не критиканство, а нормальное обсуждение тех вопросов, которые стоят. Готовы участвовать во всех мероприятиях, в обсуждениях, для того чтобы зритель увидел те 20 каналов, о которых говорили, у всех была одинаковая доступность к этим каналам. А уж если он желает сто, он сам себе их купит. Давайте мы сначала 20 доставим. 

